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ASISAVUELVE AADELANTARSE. PARA DAR RESPUESTA A LAS NUEVAS
NECESIDADES EN EL CUIDADO DE LA SALUD, EL GRUPO HA LANZADO

ASISER, LA SOLUCION EN ORIENTACIONY GESTION MEDICA.
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Y las claves para conseguirlo son
dos principalmente: informacion
y gestion. Solo se puede tomar
la mejor decision si se tiene toda
la informacion en la mano.

Precisamente, ésos son los pi-
lares sobre los que se sustenta
Asiser, la nueva empresa que ha
lanzado el grupo ASISA para dar
respuesta a esas tendencias emer-
gentes en el campo de la salud.
No se trata de una alternativa al
seguro privado, sino de un com-
plemento muy flexible, que se
adapta alas diferentes necesida-
des de individuos, colectivos y
empresas y, sobre todo, es una
respuesta idonea para quienes,
por patologias preexistentes o
por cuestion de edad, no pueden
contratar un seguro.

_ ELPODERDE
LA INFORMACION

En Espana, existen mas de cien
mil companias prestando medi-

Todo sabemos que para ahorrar,
la primera clave es variar nuestra
cesta de la compra con produc-
tos y servicios mas econdmicos.
Pero la validez de esta maxima
no es tan evidente cuando ha-
blamos de salud. Cuando el pa-
ciente opta por acudir a la me-
dicina privada lo hace siempre
por un criterio de calidad, enten-

diendo ésta como la satisfaccion
de sus necesidades y sus expec-
tativas, sobre todo, en servicio,
trato personal y tiempo.

Las continuas inversiones en
investigacion y tecnologia apli-
cadas a la salud proporcionan al
paciente nuevas posibilidades de
diagnéstico y tratamiento mas
eficaces. Sin embargo, también

encarecen sensiblemente la me-
dicina, tanto para los individuos,
como para las empresas, asocia-
ciones y colectivos.

Parece evidente que es nece-
sario plantearse medidas para
que el usuario pueda ahorrar en
salud sin necesidad de perder
calidad en la prestacion y man-
teniendo su libertad de eleccion.

cina privada, que incorporan to-
das las especialidades, técnicas
terapéuticas, diagnosticas y qui-
rargicas. Todas ellas estan a dis-
posicion del paciente. Pero: ;sabe
realmente el paciente lo que ne-
cesita para cubrir sus expectati-
vas? ¢ Cudles son los criterios de
eleccion de estos centros? Resol-
ver estas cuestiones es basico

Sald a medida
Cuando lo que esta en juego es la salud, me-
jor no correr riesgos. Ya saben aquel viejo
refrén de que lo barato puede resultar caro.
Hay que elegir lo mejor. Y Asiser ofrece un
servicio en el que la clave es el valor afadido.
Estos son algunos de sus atributos.

1. Flexible, personalizado y complemen-
tario. Asiser se adapta a las diferentes ne-
cesidades de individuos, colectivos y em-
presas para disenar productos a la medida.
Su servicio puede ajustarse a cualquier per-

fil, con independencia de su edad o pato-
logias existentes, incluso para aquellos que
no tienen otra posibilidad de acceso a una
red médica privada, organizada y accesible
Al no ser un sequro médico, Asiser permite
realizar una propuesta universal, disefada
para complementar cualquier sistema de
salud (privado o publico), incluyendo ser-
vicios no cubiertos por ambos.
2.0rientadion a cualquier hora. Asiser ofre-
ce a sus clientes servicio de orientacion mé-
dica las 24 horas durante los 365 dias del afio,
para que sus clientes se sientan en todo mo-
mento acompafiados por un equipo de pro-

fesionales médicos dispuestos a ayudarle.

3. Amplio cuadro profesional. Asiser
pone a disposicion de sus clientes una am-
plia seleccion de profesionales médicos y
servicios de diagnésticos, con un cuidado
control de calidad y a unos precios espe-
ciales, entre los que podré elegir libremen-
te segun sus preferencias y necesidades.

4. Salud... y algo mas. Asiser entiende el
concepto de salud en su sentido mas amplio.
Por eso, ademas de los servicios médicos,
ofrece otros servicios como balnearios, spa,
centros wellness y cualquier prestacion de-
dicada a vivir de forma saludable.
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des individuales, Asiser tam-

:w, bién desarrolla productos espe-
N cificos para empresas y los co-
o letivos: desde planes de fideli-
v zacion a través de la salud,
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. 4 nacionales de servicios médicos
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K4 " mientos médicos especificos.
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ol fia de facilidad y calidad. Es
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todos los dias del afio.
By El precio del producto por uni-
\Y) dad familiar y ario, es muy ase-
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— enfermedad. Hoy en dia hay una

gran cantidad de informacion
que circula por los medios, sin el
debido filtro médico, lo que, aria-
dido a ese supuesto mayor cono-
cmiento de los temas de salud
por parte de la poblacion, des-
orientan al paciente a la hora de
efectuar una eleccion correcta.
Ademas, para poder elegir
con acierto, es necesario un am-
plio conocimiento de las estruc-
turas sanitaria locales que per-
mitan coordinar las distintas
atenciones necesarias para la
resolucion de su problema y
establecer filtros de calidad.
Si le preocupa su salud pero
también quiere economizar su
tiempo, buscar calidad al mejor
precio, aprovechar los recursos
y dar con el especialista que
realmente esta buscando, en-
tonces su solucion estd en Asi-
ser, la empresa de servicios pri-
vados de salud y bienestar
creada desde el grupo ASISA,
lider en la prestacion médica.
Asiser desarrolla nuevas formu-
las que integran las tres dimen-
siones de la salud, ampliando
asi la oferta comercial de ASISA
con todos aquellos servicios no

compania se centran en dos
servicios fundamentales en el
campo de la salud: la orienta-
cion y la gestion. Y, logicamen-
te, con el fin dltimo de procurar
el bienestar de sus clientes a lo
largo de toda su vida. Para ello,
Asiser cuenta con el respaldo de
ASISA, todo un referente en
salud, sus conocidas competen-
cias y experiencia médica. Y

mo de los profesionales que los
atienden, creando un espacio
favorable para ambos. ;Qué
ofrece? Todos los recursos dis-
ponibles en asesoria, gestion,
red de servicios, herramientas
técnicas y todo aquello que per-
mite al cliente estar siempre
bien informado y asesorado en
salud.

Centrandose en las necesida-

Conscientes de que la salud de
las personas repercute directa-
mente en su trabajo, Asiser ha
disefado una linea especifica
para gestionar la prevencién y
el cuidado de la salud en el en-
torno empresarial. Reconoci-
mientos médicos especificos,
programacion de citas e inter-
venciones quirtrgicas, apoyo al
médico de empresa facilitando-
le el acceso a pruebas diagnos-
ticas, en todo el territorio na-
cional, servicios de repatriacion
de enfermos y cualquier otra
necesidad que puedan tener en
gestion de medicina y salud.
Ademas, tendra la facilidad de
tener un unico proveedor de
servicios, con las ventajas admi-
nistrativas que esto supone.
Asiser no se cierra ninguna
puerta. Y quiere escuchar a
sus clientes. En este sentido,
no descarta poner en marcha
en el futuro cualquier herra-
mienta que, ya venga del
campo de las nuevas tecnolo-
gias, del disefio de aplicacio-
nes moviles o de productos
online, ayude a mejorar la
salud y el bienestar. m






