Asiser apuesta por
planes de salud a
medida de sus clientes

I La aseguradora pone el acento en su oferta
especifica para ciertos colectivos

Asiser apuesta por una
oferta que actiie de com-
plemento al seguro priva-
do y, por supuesto, al pa-
blico, ofreciendo aparte
del catalogo completo de
especialidades médicas y
diagnosticas,  servicios
complementarios de sa-
lud, bienestar, vida salu-
dable y prevencién.

Desde enero de 2009 la
compaiiia distribuye Asi-
ser Salud Familiar, dise-
nado como un producto
orientado a la gestion de la
salud privada de las fami-
lias. La oferta de Asiser di-
rigida a empresas y colec-
tivos particulares es otra
de las formulas.

El colectivo puede con-
tratar desde una linea tele-

fénica con orientacion mé-
dica especializada durante
24 horas, 365 dias, hasta
reconocimientos VIP o so-
lamente la contratacién de
servicios médicos median-
te el pago de un precio me-
nor que la oferta privada.
Este plan es una buena
opcion para los colectivos
de asociaciones de enfer-
mos que necesitan una
atencion médica privada
personalizada, para colec-
tivos de extranjeros resi-
dentes en Espafia que
buscan orientacién y ges-
tion rapida de sus necesi-
dades médicas y ademads
actia como herramienta
para que las empresas de-
sarrollen planes de fideli-
zacion de sus clientes.

Asiser atlende ensu oferta también a los colectivos tales co-
mo las asociaciones de enfermos o los extranjeros.





